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贵阳国际会议展览中心风情商业街贵阳国际会议展览中心风情商业街
11层商铺面层商铺面积积184184..8686平方米平方米

金融中心二期枫林路临街金融中心二期枫林路临街11层商铺层商铺33间间
面积在面积在128128..3131平方米至平方米至206206..3232平方米平方米

中山东中山东路报业大厦路报业大厦33楼多间商铺出租楼多间商铺出租
面积面积3030..4848平方米平方米至至329329..2525平方米平方米

中山东路报业中山东路报业大厦大厦1010楼写字楼楼写字楼
面积面积333838..0707平方米平方米

沙文贵阳日报传媒集团文化产业沙文贵阳日报传媒集团文化产业园科创南路园科创南路551551号工业用房号工业用房
面积约面积约12301230平方米平方米

●曾定鑫不慎遗失警官证，警号：008676，现

声明作废。

●本人兰士伦不慎遗失白云区都拉营汇通

路87号贵阳车辆厂一区85栋2单元3层2号

住房的《市场准入许可证》，证号：21600，现

特声明该证作废，并拟申请补发新证。如有

异议，请与中车长江（武汉）实业发展有限公

司贵阳分公司联系。

●遗失贵州瑞斯特酒店管理有限公司特种

行业许可证观山特旅字第2019100号以及正

副本，声明作废。

●声明：遗失白云区艳山红镇原氧化铝厂绿

地新里城C区6栋1单元26层2号购房合同

（合同编号：住C6-096），邓方舟 2025 年11

月28日。
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遗 失

本报讯 借盘兴高铁开通之机，黔

西南州近日推出“乘高铁畅游黔西南”

优惠政策，并计划开展一系列文旅体活

动，诚邀八方游客到来。

随着盘兴高铁于11月28日开通，黔

西南州迈入高铁旅游新时代。这条新动

脉极大提升了区域交通便利性，为当地

旅游、文创、餐饮、住宿等关联产业发展

注入了强劲动力。在 2025 年 11 月 30 日

至 12 月 31 日期间，凡乘坐高铁列车抵

达兴义南站的游客，凭本人当日高铁车

票，即可在出票日后 7 天内，享受黔西

南州境内所有国有 3A 级及以上景区头

道门票免费优惠（温泉类景区及景区内

其他经营性项目除外）。此举旨在让游

客轻松畅游，深度感受黔西南的魅力。

除了实实在在的门票优惠，黔西南州还

精心策划了一系列文旅体活动，进一步

丰富游客体验。在盘兴高铁开通前后，

当地围绕文化与体育两大主题持续造

势：2025 年 10 月至 2026 年 1 月，将陆续

举办 92 项群众文化活动，集中展现当

地独特的民族风情与深厚的文化底蕴；

同期还将筹备举办 52 项全国和全省级

别的高水平竞技与群众体育赛事，通过

“文旅+体育”的深度融合，培育新的消

费增长点。

黔西南州政府相关负责人表示：

“我们正以山水为请柬、以文化为诗

篇，诚挚邀请各地游客搭乘便捷的高铁

列车，走进黔西南、了解黔西南，亲身

体验‘万峰成林处 阳光黔西南’的独特

自然风光与人文魅力。”

（贵阳日报融媒体记者 曾秦）

借盘兴高铁开通之机——

黔西南州推出冬游免票优惠

近日，市民张先生通过手机小程序

下单，预约世纪城龙祥苑的共享车位，

准备带家人前去附近的社区卫生服务

中心接种疫苗。几十分钟后，张先生顺

利将车停入预约的车位后感慨：“世纪

城这边人流量大，停车很困难，每次都

要耽误很长时间。后来得知这边提供

共享车位，抱着试一试的心态体验了一

下，没想到这么方便。”

便利的背后，是观山湖区破解停

车难题的创新实践。随着“一圈两场

三改”工作深入推进，该区通过共享

停 车 、错 时 开 放 等 举 措 缓 解 停 车 困

局。2021 年至 2025 年，观山湖区通过

协调市场企业、政府平台公司，新建、

改 造 公 共 停 车 场 19 个 、新 增 停 车 位

12691 个。其中，2025 年完成 2 个停车

场建设，新增 1028 个停车位。分年度

来看，2021 年至 2024 年分别新增车位

2338 个 、3084 个 、3978 个 、2263 个 ，建

设节奏稳步推进，车位供给保障坚实

有力。

“尽管总体车位供给充足，但停车

空间结构分布不均、时段需求潮汐化等

结构性问题仍需持续破解。”观山湖区

交通运输局相关负责人坦言，观山湖区

大型商超、新建住宅小区车位配比较

高，而部分老旧小区因历史规划原因，

普遍存在车位配置不足且缺乏改造空

间的情况。更为突出的是停车需求的

“潮汐现象”，政府机关、商务楼宇与住

宅小区等不同区域，日常与节假日等

不同时间，车位需求波动巨大。

针对这些结构性难题，观山湖区以

“盘活存量、优化增量”为核心，推出多

项精准举措并取得实效。“通过整合城

市中分散的停车资源，建立存量停车资

源数据库，将停车设施位置、共享车位

数量、供需双方信息、共享时段、收费

价格等相关数据录入共享停车综合管

理 服 务 平 台 ，动 态 更 新 共 享 车 位 信

息。”该负责人介绍，通过相关措施，让

那些原本在工作时间闲置的小区车位、

在夜间无人使用的商业停车场车位被

激活使用。

“共享停车”模式成为破题关键。

该区制定《探索车位错时共享机制实

施方案》，目前已打造世纪城、碧水云

天、和润酒店等 7 个共享停车试点，整

合共享车位 3877 个，其中 2025 年新增

的和润酒店、新壹街、滨湖俊园 600 个

共 享 车 位 已 全 部 投 入 使 用 。 截 至 目

前，共享平台累计访问人次超 32 万，

累计完成共享订单近 17 万次，订单金

额共约 146 万元，其中业主获利约 87

万元。

与此同时，“错时开放”措施进一

步拓展公共资源利用效率。观山湖区

推动区信访局、政务大厅等 23 家机关

企事业单位内部停车场向周边居民错

时开放，共计提供 4073 个停车位，实

现公共部门与周边小区停车需求“双

向共赢”。

在盘活存量的基础上，观山湖区

注重精准增量和交通引导。通过改造

边角地块、道路，在金华园 C 区、碧海

碧水云天等老旧小区及万寿竹路，新

增及改造停车泊位 850 个，针对性缓

解老旧小区停车供需矛盾。同时，在

美的悦然时光广场等 3 个轨道交通站

点周边停车场打造“P+R”（停车+换

乘）换乘停车试点，在工作日以优惠价

格提供约 130 个换乘停车位，鼓励市

民换乘轨道交通进入中心区域，优化

出行结构。

下一步，观山湖区将持续聚焦闲置

车位利用率提升，坚持“政府指导、市

场运作、专业服务”原则，深化“政企联

动、错时共享”停车资源利用格局。重

点围绕车位资源发掘、导入、管理和使

用，进一步探索共享车位的有效补充机

制，打通个人、政府及企业空闲车位资

源纳入共享的通道，完善收益分配保障

制度，并建立健全车辆违约惩戒措施，

有效解决错峰停车工作中的难点，让群

众停车更便捷、出行更舒心，不断提升

民生服务保障水平。

贵阳日报融媒体记者 蔡婕

观山湖区：错时共享缓解“停车难”

近日，乌当区政务服务中心收到一

面来自浙江的锦旗。“心系群众、排忧

解难、尽职尽责、服务典范。”锦旗上的

16 个大字，表达了李女士对区政务服

务中心工作人员服务的肯定。

日前，李女士来到乌当区政务服务

中心办理异地社保业务。接到诉求后，

区政务服务中心迅速启动联动机制，组

织社保、税务、医保等部门协同会商，

通过线上远程辅助、委托代办等方式，

帮助李女士完成跨省社保业务办理。

“办理业务前，我已经做好了浙江、

贵州两地来回跑的准备，没想到只跑一

次就把业务办好了。”李女士说。

近年来，乌当区政务服务中心大力

推行部门联办、远程指导、邮寄办、帮

代办等服务，打破地域局限、延伸服务

半径，让群众“只进一扇门、最多跑一

次”成为政务服务的常态。

此外，针对群众“上班没空办、下班

没处办”的问题，乌当区政务服务中心

推出以“午间安心办、延时顺心办、预约

省心办、陪同暖心办”为核心的“四心”

服务，通过设置“午间不打烊”窗口、建

设“7×24 小时自助服务区”、拓宽线上

预约渠道，以及为特殊群体提供全程陪

同办、“一对一”帮办服务，不断提升群

众的办事效率和满意度。今年以来，通

过“四心”服务办结事项已超3500件。

为 打 通 服 务 群 众 的 “ 最 后 一 百

米”，乌当区政务服务中心还通过“实

地调研+需求征集”双向发力，组建下沉

服务队，深入乡镇（街道）便民服务中心

调研摸底，补短板、强弱项。以标准化

建设、数字赋能、数据监测为抓手，指导

各乡镇（街道）、村（社区）便民服务中心

（站）开展标准化建设升级改造，并安排

“数字专员”包保乡镇，建立常态化数据

监测机制，实时监测乡村两级便民服务

中心（站）办件情况，确保及时发现问

题，整改问题。推行“四零”服务标准，

创新“云坐席+代理员”联动机制，在村

落、集市设置流动服务点，现场为群众

办理业务，同时构建“云端课堂+驻点培

训+一对一帮带”培训体系，常态化开展

业务培训，全面提升基层窗口人员专业

素养，实现群众办事收件“零等待”、辅

助服务“零延迟”、沟通“零距离”、基层

人员能力提升“零成本”。

接下来，乌当区政务服务中心将持

续深化“贵人服务”，强化数字赋能与

资源整合，推动更多高频服务事项向基

层、向指尖延伸，让优质、高效、便捷的

政务服务真正来到群众“家门口”。

贵阳日报融媒体记者 黎荣 文/图

群众在乌当区政务服务中心办理业务。

乌当区：深化“贵人服务”为民解忧纾困
今年以来，花溪区以“文明积分制”

为核心抓手，将移风易俗、“治风”和卫

生家庭建设深度融入基层治理与产业

发展，有效激发村民的参与热情，推动

乡村治理从“制度构建”向“治理效能”

实质性跃升，实现从“文明积分制”到

“文明积分治”的深化转变。

量化积分 树立文明新标尺
实践中，花溪区将移风易俗、环境

卫生等乡风文明治理难题量化为可操

作的积分指标。

在此思路的指导下，花溪区通过

“乡主导、村主办、群众主体”的原则，广

泛举行群众会、院坝会，制定出“一村一

规”的村规民约，真正“规”出新风、“约”

出文明。区、乡、村三级联动，通过试点

先行、线上线下宣传，让现代文明理念

与乡土传统成功“双向奔赴”。

在具体规则上，构建基层党组织、

评议小组、村民联动的“多方共治”格

局。积分内容不仅涵盖“门前三包”、

垃圾分类等基础项，还延伸至文明办

酒、抵制高额彩礼、志愿服务、庭院经

济等发展项。为确保公平，对特殊家庭

实行弹性计分。同时，强化监督机制，

运用“三会一榜”（党员会、村民会、坝

坝会和“红黑榜”）进行公示。

在此过程中，麦坪镇创新推出“村

民红白事办理公示牌”，将办事信息现

场公开，以村民监督村民的方式有效化

解了监督难题，自 5 月推行以来，已规

范办理 26 起红白事，实现零举报。

产业赋能 拓宽增收新渠道
“文明积分治”不仅改变乡风，更直

接赋能产业发展。

花溪区坚持党建引领，探索出“党

建引领+产业发展+优秀村民积分制”

的乡村治理新模式。黔陶乡马场村以

旅居产业为试点，将村民的日常行为、

产业贡献等量化成积分，并与集体经济

分红直接挂钩，激发群

众从“坐着看”向“主动

干”转变。今年一季度，

该村即发放旅居及优秀

村民分红 5 万余元。

激励体系同样多元有效。一方面，

与超市合作设立“积分兑换超市”，提供

物质奖励；另一方面，将积分与“文明家

庭”“好婆媳”等荣誉评选及“美丽庭院”

等项目优先权挂钩，形成“积分多=信誉

好=机会多”的良性循环。青岩镇龙井

村通过“红色乡村物业”和“四评”机制

评选“卫生文明家庭”，并将年度分红向

其倾斜，累计分红 14 万余元，驱动村民

从“要我治理”转变为“我要治理”。

典型引领 涵养乡村新风尚
为让文明乡风有形可塑、有样可

学，花溪区注重典型选树和氛围营造。

秉持“小手拉大手”理念，在全区 280 余

所学校开展“花溪·少年说”“文明课

堂”等活动，让 13 万余名学生成为文明

理念传播的桥梁。区妇联开设“晒晒我

的家”专栏，已评选出 1435 户卫生示范

户；燕楼镇率先展示村支书家庭卫生，

形成强大示范效应。

依 托 全 区 新 时 代 文 明 实 践 中 心

（所、站），花溪区通过开展道德模范

“现身说法”“文明课堂”巡回宣讲、“我

们的节日”主题活动等超 400 场活动，

覆盖 10 万余人次，将文明新风送入千

家万户。其中，高坡乡的“苗汉双语广

播”等特色宣传，以群众喜闻乐见的方

式有效遏制滥办酒席等陋习。

花溪区还联动周边区县推行移风

易俗跨区域共商共治机制，通过线上共

商群协同劝导，今年以来已规范办理红

白事 11 起，制止滥办酒席 5 起，跨区域

滥办酒席现象得到有效遏制，让文明深

深“扎根”，使陋习彻底“搬家”。

下一步，花溪区将聚焦制度的进一

步完善与应用场景的拓展，致力于推动

农村环境由表及里、形神兼备，真正实

现净起来、绿起来、亮起来、美起来，为

乡村振兴注入持久深厚的内生动力。

贵阳日报融媒体记者 李春明

“文明积分治”激活乡村善治“一池春水”
——花溪区推动乡村治理从“制度构建”向“治理效能”跃升

本报讯 11 月 27 日，记者从贵阳

经开区获悉，“十四五”以来，该区积极

推动科技创新与产业发展深度融合，累

计有 50 个产学研项目获得市级以上科

技部门立项。

作为新型工业化“主阵地”，“十四

五”以来，贵阳经开区将科技创新作为

“强实体”的关键支撑。该区科技创新

工作始终聚焦“两主一特”产业，持续

加大科技创新投入力度，先后出台“科

创十条”等政策措施，强化“科技创新

指数”与科技金融的融合应用，不断完

善科技创新体制机制，为产学研合作营

造良好的政策环境和服务环境。

同时，该区积极搭建合作桥梁，先

后与贵州大学、贵州理工学院、贵州师

范 大 学 等 省 内 高 校 签 订 战 略 合 作 协

议，深化校地合作，推动高校与企业在

项目合作、成果转化、平台建设等方面

深度合作。其中，在与贵州大学的合

作中，经开区充分借助贵州大学在科

学、人才、平台、成果等方面的资源优

势，深化双方在大数据、创新平台、创

新创业、科技项目、人才建设等方面的

合作；在与贵州理工学院的合作中，经

开区聚焦产学研深度融合和科技成果

就地转化，围绕平台建设、人才培育等

方面展开合作。

通过搭建高效平台、促进校地合

作，贵阳经开区企业产学研合作深入

推进，在关键技术突破、高端人才引

培、共建创新平台等方面取得实质性

进展。“刺梨天麻酵素化果脯成果产业

化及拓展开发应用与示范”“现代飞机

电传飞控操纵机构关键技术应用与示

范”等一批产学研项目成功获得各级

科技部门立项，部分项目荣获贵州省

科学技术奖，有效解决了企业科技创

新中遇到的技术瓶颈，成功推动一批

成果转化应用，有力促进制造业高质

量发展。

（贵阳日报融媒体记者 黄菊）

“十四五”以来
贵阳经开区50个产学研项目获立项
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同时，作为奇瑞集团旗下企业，奇

瑞万达依托集团连续 22 年保持中国

自主品牌乘用车出口第一的市场经验

和品牌影响力，加快整合资源，提升海

外业务占比。“通过‘借船出海’，我们

链接海外市场效率更高，迈出了市场

全球化布局的关键一步。”刘中来说。

然而，出海过程中的难题远比想

象中的多。由于各国法律法规、技术

标准、用户需求存在差异，奇瑞万达出

口的整车必须经过当地系列认证和严

苛测试，才能拿到“准入券”。

走好差异化路线 满足多元化需求
“各地情况不同，只有了解清楚当

地客户的需求，才有可能赢得市场。”

奇瑞万达技术中心副主任汪克华说，

海外市场需求的多样性，让企业必须

走差异化竞争路线，通过精准定制打

开市场。

为拿到“入场劵”，奇瑞万达加大

研发投入，每进入一个新市场前，都要

提前开展充分的调研，量身打造与当

地环境和需求适配的车型。

沙特每年开展朝觐活动需要大批

客车，而当地地面温度超 50℃，且客

户提出满足空调制冷、司机睡床、配备

卫生间、车身加长、后挡封闭等一系列

要求。团队结合当地环境，新开发耐

高温、防风沙的定制车型，对空调系

统、车身结构等进行量身定制，最后成

功拿下订单，实现稳定合作。

尼泊尔很多地区山路崎岖、上下

坡 频 繁 ，当 地 客 户 对 车 辆 离 地 高 度

提出具体要求。对此，奇瑞万达设计

团队将车底板抬高，强化底盘通过性，

确保车辆在复杂路况下稳定行驶，最

终赢得当地市场。

越南雨季漫长，路面容易积水，电

池防潮防淹是客户核心诉求。为确保

电池的安全性，奇瑞万达研发团队在

定制开发的车辆中，将电池舱移至车

顶，解决了泡水隐患，成功拿下订单。

……

“基本上每个海外新市场的首批

车都是全新开发的，我们每年要推出

多 款 新 产 品 ，仅 研 发 投 入 就 超 千 万

元。”汪克华说，虽然定制化开发成本

更高，但不断增长的海外订单证明，花

费是值得的。

提升技术水平 增强出海实力
打铁还需自身硬，海外市场竞争

归根结底是技术实力的比拼，只有提

高研发水平和试验能力，才能支撑企

业在全球市场深耕。

汪克华介绍，与其他汽车制造不

同的是，客车以手工装配为主，而定制

化生产需要不断调整工艺流程，从基

础配件到动力系统再到装配技术，都

需要执行更高的质量标准，才能确保

产品适配不同的地域环境。

在研发团队中，奇瑞万达挑选骨

干成立了一支海外市场研发队伍，将

研发重心逐渐向海外倾斜。目前，企

业在研产品中，海外市场产品数量是

国内产品的 5 倍，明年研发力度还将

进一步向出口产品倾斜。

为更好地支撑产品研发，奇瑞万

达不断提升自主试验能力。目前，企

业建成新能源技术研究试验中心可独

立开展 VCU 动力控制策略验证、零部

件温湿度交变与盐雾试验、整车动力

性与经济性测试等试验项目，实现核

心试验能力自主可控；建成的氢燃料

电池发动机测试系统试验室配备燃料

电池发动机测试系统、高压气体安全

测试台等专业设备，可开展发动机起

动性能测试、发动机稳态工况性能测

试、发动机稳态工况指标测试、发动机

系统绝缘性测试、发动机气密性检测

功能、实时绝缘监控和异常报警等性

能试验。

“自主试验水平的提升，大幅缩短

了产品研发周期。一款新产品从设计

到成熟推向市场的周期，目前最快缩

短到了半年内，为快速响应海外多元

需求提供了保障。”汪克华说，在下一

步的新品开发中，研发团队将融入智

能驾驶、智能座舱等新技术，提升产品

智能化水平。

准确定位市场 降低出海成本
作为中西部内陆城市的客车企业，

奇瑞万达产品出海成本远比东部沿海

城市高。以整车出口到韩国为例，单台

客车的物流成本至少高出1万元。

“正因为考虑到成本因素，我们目

前的出口核心市场定位为东南亚地

区，可以借助区位优势降低成本。”刘

中来说，成本压力让企业从全环节推

动挖潜降耗：一方面，优化前端生产环

节，做好成本管控；另一方面，积极对

接地方政府，破解出海成本高的问题。

省市商务部门、公安部门及贵阳经

开区积极从服务上支持企业出海。今

年4月，奇瑞万达出口沙特的85台大巴

交付时，省公安厅交警总队车管处、市

公安交通管理局车辆管理所开通便利

通道，为企业办理出口临时牌照，让车

辆直接由司机驾驶至指定港口，替代传

统的拖车运输，降低了运输成本。

目前，奇瑞万达制造的客车已销

往越南、老挝、尼泊尔、菲律宾、韩国、

罗马尼亚、巴西、墨西哥等 20 个国家

和地区。

2023年刚成立海外部门、启动出口

业务时，奇瑞万达海外订单每批次仅有

几台；2024年，开始实现批量出口；2025

年前10月出口300多台，全年预计出口

500多台，出口订单占总订单的30%。

2026 年，奇瑞万达计划出口客车

1000 台，预计占总产量的一半。企业

计划不断深耕市场，形成“立足东南

亚、主打亚太、辐射全球”的全球市场

布局，让“贵阳造”客车出口到更多国

家和地区。


